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  ระบบบญัชสีาํหรบัการขายสนิคา

ระบบบัญชีสําหรับการขายสินคาคืออะไร
ระบบบญัชสีาํหรบัการขายสนิคา คอื ระบบทีเ่กีย่วกบัการเสนอ การใหรายละเอยีด

การจอง จนถงึการขายสนิคา วตัถดุบิ เครือ่งมอืเครือ่งใช เปนตน

วัตถุประสงคของระบบบัญชีสําหรับการขายสินคา
การวางระบบบัญชีสําหรับการขายสินคาอยางมีประสิทธิภาพจะกอใหเกิดผล

ดงัตอไปนี้
1. คาขายทัง้หมดไมวาจะเปนขายเงนิสดหรอืขายเงนิเชือ่กต็าม ไดมกีารบนัทกึไว

อยางถูกตอง
2. การนาํสนิคาออกไปจากทีเ่กบ็ ไมวาจะนาํไปขายหรอืเพือ่การใดกต็าม จะตอง

อยูในความควบคมุอยางดเีพือ่ปองกนัการทจุรติ
3. เพือ่ใหสนิคาทีส่งไปใหลกูคานัน้เปนสนิคาทีม่กีารสัง่ซือ้โดยถกูตอง
4. เงนิทีไ่ดรบัชาํระหนีจ้ากการขาย ไดมกีารลงบญัชอียางถกูตอง
5. มกีารแยกหนาทีเ่กีย่วกบัการขายและการรบัเงนิออกจากกนั โดยใหมกีาร

ตรวจสอบซึง่กนัและกนัเพือ่ใหแนใจวาไดรบัเงนิจากคาขายทกุรายการ
6. มกีารควบคมุอยางพอเพยีงสาํหรบัการขายเชือ่ ทัง้นีเ้พือ่ใหมกีารตรวจสอบ

ความถกูตองไดเปนประจาํ และการมกีารควบคมุภายในเกีย่วกบัลูกหนี้
อยางดดีวย

ประเภทของการขายสินคา
ประเภทของการขายสนิคา แบงเปน 2 ประเภทดงันี้
- ขายสนิคาเปนเงนิเชือ่ คอื การขายสนิคาทีย่งัไมไดรบัชาํระเงนิในขณะทีท่าํ

การขาย
- ขายสนิคาเปนเงนิสด คอื การขายสนิคาทีไ่ดรบัชาํระเงนิทนัททีีไ่ดทาํการขาย
นอกจากจะแบงประเภทของการขายไดตามประเภทดังกลาวแลวยังสามารถ
แยกยอยไดเปนดงันี้
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- ขายสง คอื การขายสนิคาในแตละครัง้ในปรมิาณทีม่าก
- ขายปลกี คอื การขายสนิคา้ทีเ่ปน็ลกัษณะปลกียอ่ยเปน็รายชิน้
ถาหากเปนกิจการขนาดยอมหรือรานขายของโดยทั่วไปลักษณะการขายจะเปน

การขายปลกีหนาราน แตหากวาเปนกจิการรานขายของทีใ่หญขึน้มาอกี กอ็าจจะขายใน
ลักษณะของการขายสงดวย แตถาเปนหางหุนสวนหรือบริษัทแลวจะเปนการขายเชื่อที่มี
ลกัษณะเปนการขายสง หรอือาจจะมกีารขายทีเ่ปนเงนิดวยกไ็ด

ในที่นี้จะขอกลาวถึงการขายสินคาที่เปนเงินเชื่อ การขายสินคาที่เปนเงินสด
การขายสงและการขายปลกีหนาราน

ขายสนิคาเปนเงนิเชือ่
การแบงแยกหนาที่ที่เกี่ยวกับการขายสินคาเงินเชื่อ

ในกิจการแตละแหงควรจะมีการแบงแยกหนาที่ตาง ๆ ที่เกี่ยวกับการเสนอราคา
การสัง่จอง การอนมุตักิารขาย ตลอดจนถงึการจายของและการรบัเงนิคาขายออกจากกนั
เพื่อประโยชนในการควบคุมภายใน ทั้งนี้จะตองมีการกําหนดวิธีการใหรัดกุมและใช
แบบฟอรมตางๆ เพื่อชวยใหการดําเนินงานเปนไปอยางมีประสิทธิภาพ หนาที่ตางๆ
แบงออกไดดงันี้

1. การเสนอราคา ( แผนกขาย )
2. การสัง่จอง ( แผนกขายและแผนกคลงัสนิคา )
3. การสัง่ขาย ( แผนกขายและแผนกบญัช ี)
4. การออกบลิหรอืการบนัทกึการขาย ( แผนกบญัช ี)
5. การจายสนิคา ( แผนกคลงัสนิคา )
1. การเสนอราคา
เมื่อลูกคาติดตอสอบถามราคามาที่แผนกขายเพื่อตองการทราบราคาของสินคา

ทีต่องการซือ้ แผนกขายจะจดัทาํเอกสารใบเสนอราคาขึน้มา 3 ฉบบั
ตนฉบบั : สงใหกบัลกูคา
สําเนาฉบับที่ 1 : สงใหกับแผนกบัญชีเพื่อใชตรวจสอบกับเอกสารใบสั่งจอง

ใบสัง่ขาย และใบสงของ/ใบกาํกบัภาษี




